
自己紹介サービス
『ワタシハ』

紹介営業に”革命”を起こす

紹介営業の橋渡しは、人からWEBへ。



01
悩み

同じセールストークや金融知識なのに、
なんで成績にこんな違いが生まれるんだろう？

MDRTメンバーと同じセールストーク
なのに、自分は契約に繋がらない…

交流会で人に会っても、思うように次
に繋がらない…

「あなたのため」と思っているけど、
むしろ敬遠されている気がする…

紹介依頼断られすぎて、ぶっちゃけメ
ンタルブロックがかかってる…



02
業界の
課題



100兆円
2035年までに減少する保険業界全体の保有高です

大和総研 2015年調査



03
現実的な
お話



保険業界を離れてからすげー感じる現実
これもよくあるお話です

0101 0202 0303
某業界で営業→LPとして数年活
躍→マネージャーの道。
“営業戦士”なので体系的に
マーケティングを学んでない。

マネージャーの知識不足

ブルーブックを始め、紹介依頼
という言葉に頼りすぎ！本当な
ら紹介だけでみんな成功するな
らこんな離職率になってない。

簡単じゃない紹介入手

お願い営業／GNP営業を否定し
つつ、キャラクター営業の蔓
延。鯖色スーツに原色ネクタイ
に1泊用スーツケース…

頭を使わなさすぎ問題









・・・・・・





20年後も
営業として生き残りたい！
保険営業を続けていたい！
そんなFPを、本気で応援してます。

いろんな現実があるけれど



株式会社アウロンパートナーズ CMO

紹介依頼はもちろん、合コン／マッチングアプリ／サークル／交流会／
BNI／同窓会／セミナー／SNSメッセージ・・・・
「当時の知識」で、できる限りのマーケティングをしました。
お金もかかるし無駄な時間も使うしでしたが、他に方法を知りませんで
した。
結果、売れないプランナーのできあがりです。記憶に残ってる初年度N40
件くらい。
「これじゃアカン」と思いつつも結構無理な紹介依頼を続けまくって、
一応はコンベンション入賞基準は達成。
調子乗って某乗合代理店のオールスター支社入ったらボロボロすぎて惨
めな思いに…
マツキヨの薬剤師たちに金融セミナーしたあと急に心折れて、保険業界
からグッバイ。
色々あったけど、いまは楽しくマーケティングをしています。

マーケティングから営業に革命を起こしたい！
今見ると
テンプレートなLPですね笑

小嶋翔
マジックマーケティング 個人事業
NPO 日尼事業者交流推進機構
NPO IT支援ネットワーク

理事
監事



冗談はさておき…

一社専属／代理店に関わらず、
保険営業パーソンには、活躍し続けてほしい！
本当に一生涯の相談できる人であってほしい！
って思ってます。

例えば…小嶋家の保険は乗合代理店のFP（COTメン
バー）に全部任せてますが、顧客視点で考えると、ま
じで辞められたら困る。

辞めてしまった僕だからこそ、本気の本気で、FP／
LPには活躍し続けてほしいと願ってます。



大変なことも多いけれど、

諦めずに保険営業を続けてほしい。

顧客という僕の願いが叶うには、

どうしたらいいか…



自己紹介に革命を



サンプルページ１
PLAN：Advanced



サンプルページ２
PLAN：senior



サンプルページ３
PLAN：senior



サンプルページ４
PLAN：senior





サンプルページ１
PLAN：Advanced
（シンプルデザイン）

サンプルページ２
PLAN：Senior
（女性向けデザイン）

サンプルページ３
PLAN：Senior
（男性向けデザイン）

サンプルページ４
PLAN：Senior
（高級感デザイン）



Facebookでシェアした場合

Twitterでシェアした場合

LINEでシェアした場合





紹介営業の負担を減らし、
成功率を向上させる
営業担当の必須ツール



紹介営業は
人からWEBの時代へ



01
紹介率UP

「紹介はちょっと…」
「なんて紹介したらいいかわからない」
「回し者と思われるかも知れない…」

などと言われたことはありませんか？

営業パーソンを紹介するというのは、友人や知人であ

ってもハードルが高いものです。それがあなたの自己

紹介URLを共有してもらうだけなので、紹介数が一気

に増加します。見込み客リストを見るのも楽しくなり

ますよ。



02
契約率UP

「この人は信用できる」
「この人から買いたい」

と思ってもらえるのは、どんなときでしょう？

仕事への情熱だけじゃなく、営業パーソンの個人的な

価値観や趣味の共通点を見つけ「共感」が生まれたと

きに「この人から」と思えるものです。 私的でパーソ

ナルな部分に触れることで、仕事を超えた友人として

のお付き合いが生まれますよ。



03
無駄時間
削減

「もっと金融の知識を身につけたい」
「逆L字や土日営業を脱してプライベートも
ちゃんと充実させたい」

紹介がないことで、面談確保のための訪問や合コン・

飲み会・交流会など、成果が期待できない営業活動を

していませんでしたか?

紹介数が増えれば非生産活動を減らして、効率的な営

業活動が行えるようになります。

顧客に喜んでもらえる営業は営業冥利に尽きますよ。



04
利用者の声




飲み会やカフェ会で見込み客のリス
トを作ってましたが、コロナでいろ
いろ自粛になってから、今までの見
込み客発見の方法ができず、OIの数
が激減して、藁にもすがる思いで自
己紹介ページの作成をお願いしまし
た。

本当に意味があるの？って思ってま
したが、自己紹介ページから1ヶ月目
でAC40万円の挙績に繋がりました。

その後も安定して紹介も増えてき
て、今では自己紹介ページの魔法の
力を信じている1人です（笑）

ver001を
利用してくれた方の声
おふたりとも一社専属です

前職が販売のお仕事で、接客・営業
には自信があったから保険営業にチ
ャレンジしました。コロナ前に転職
して紹介が思っていたより出ないこ
とと、紹介依頼のメンタルブロック
がすごく強くなって心が折れかかっ
てました。

自己紹介ページを作ってからは「こ
れを友だちにシェアだけお願い」っ
ていう紹介入手しかしてないけど、
自動で連絡がくるようになったの
で、心も成績も復活しました♡



　　は、「この人なら会ってみたい」と感じる
“プライベートの様子”や“仕事への思い”を、
しっかりと伝えることができます。



さぁ
“ワタシハ”を使って

紹介営業に革命を起こしませんか？



ちなみに…

このサービスを使うのに

いくらだったら「お！」って

感じますか？





今回は、

「MDRTを本気で目指す方」限定で

特典を用意しました。



１ヶ月
完全無料で

使ってください



１ヶ月使ってみて
「いらないな」と思ったら、
全然断ってもらってください。



「継続して使いたいな」って思ったら
そこで初めて契約・入金ください。





…おっと。失礼しました。
既に「ねーわ」と感じられたかもです。

お時間頂戴してしまい
申し訳ございません。



無料分だけでも体験してみるか。
と思ってもらえたら、

１ヶ月使ってみてください。



！



あなたのお知り合いで
「イケてる」営業マン／個人事業主
がいれば、ご紹介ください。

もちろん「紹介」は得意ですよね？（笑）



体験利用
お待ちしております！

URL
https://watashiwa.jp

LINE
s11n23


